


Introduction (5mn)

Retour d’expérience des libraires (10 mn)

Intervention de l’ADELC (10 mn)

Echanges avec la salle (45 mn) 

Conclusion / synthèse des échanges (5 mn)

Déroulé de l’atelier



Un maillage du territoire très complet

Source : librairiesindependantes.com



Librairie de Paris à saint-etienne



Librairie Ruc à colmar



Quel projet ? 

Les enjeux juridiques / fiscaux :
Seul / à plusieurs ? : modalités d’une association. Gérance / co-gérance… Pacte 

d’associés 
Rachat d’un fonds de commerce ou de parts d’une société ? 
Etapes : rédaction du protocole d’accord, de l’acte de vente

Quel financement ? 

Quel planning ? 
Les projets de reprise de PME durent en moyenne 13 mois.

Quel accompagnement « technique » et soutien « moral » ?

Quelles différences entre une transmission à un salarié et une reprise 
sans connaître l’entreprise ?

Quelles étapes clés Avant / pendant / après? 

Les enjeux de la cession / reprise de librairie



Cédant Repreneur

1. Se préparer 1. Se préparer à l’enjeu

2. Diagnostiquer 2. Trouver une entreprise 

3. Valoriser son entreprise 3. Diagnostiquer et évaluer

4. Trouver un acquéreur 4. Monter le plan de reprise

5. Choisir le mode de cession 5. Financer la reprise

6. Négocier et conclure 6. Négocier et conclure

7. Tourner la page 7. Démarrer dans sa nouvelle vie

Les 7 étapes clés pour un cédant et pour un 
repreneur (Source AFE)



Pour en savoir plus

Informations métier / accompagnement technique : 
 Au niveau national : ADELC, CNL, SLF, INFL
 Au niveau regional : Régions, CRL, DRAC, associations 

de libraires régionales (parrainage de libraires)
 Experts comptables / Avocats d’affaires / Conseils en 

valorisation d’entreprise

Informations cession / reprise de PME : 
 Chambres de commerce et d’industrie 
 Association CRA cédants et repreneurs d’affaires www.cra-

asso.fr
 Agence France Entrepreneur AFE https://www.afecreation.fr/
 Cession Commerce https://www.cession-commerce.com/


